
【HOLOS Planning presents】特別セミナー（リアル開催）

参 加 費：無料
対 象   ：保険募集人（社外の方も大歓迎）
定 員   ：20名（先着順）
申込フォーム ：https://forms.gle/o4BAwDfgM4cgca8S7

【 保 険 募 集 人 向 】 ホ ロ ス 教 育 研 修 担 当 が 語 る 勉 強 会

【HPH250529-002-01】

申込QRコード

事務局：株式会社ホロスプランニング
大阪会場：松口（まつぐち） 090-6566-0611
札幌会場：小山田（おやまだ） 090-9386-2552

社内研修「アッコの部屋」 リアルバージョン

上記以外にも、講師の経験談やおすすめプランなども紹介する、ホロスでも人気を誇る教育プログラムです！

・顧客の潜在的課題を共有し、その解決策として保険を提案できる

・保険に入る目的を明確化し、適切な保障額を算出することで、成約率、単価がアップ

・提案の主旨や重視するポイントを整理すれば、商品選びで迷わない
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顧客の潜在的課題の明確化とソリューション営業

営業戦略研究会

今回の
テーマ

社内研修「アッコの部屋」 リアルバージョン

〔この研究会で得られる効果〕

スピーカー : 三井 明子 Akiko Mitsui
株式会社ホロスプランニング 事業推進本部 東日本営業統括部 次長

23歳で上京し、一部上場企業でシステムエンジニアとして働く。ネットワークとデータベースのスペシャリスト試験に合格するも、金融や
ライフプランに興味を持ち、外資系の生命保険会社に転職。全ての社内コンテストに入賞し表彰を受けるが、一社専属で保険を扱
うだけではなく、もっと幅広くお客様の役に立ちたいと思い、保険会社から独立して、(社）ライフプランサポート協会を設立。2017年
よりホロスプランニングの事業に参画し、ファイナンシャルプランナーとして大手企業の社員の皆さまに向けてマネーセミナーを実施しなが
ら、ＦＰの育成や教育研修にも携わる。目標は、日本でも、一家に一人プロの金融コンサルタントが付くという時代の礎を創ること。

＜勉強会に参加したホロス募集人の声＞
・私たちにとって必要な情報をコンパクトにまとめて、わかり易く伝えてくださり、とても助かっています。
・資料など共有いただき、素直に取り組んでみようという気にさせてくれる三井さんの話術に毎回感動しております。
・レベルが高い研修や資料で、会社（オフィス）に活気が生まれますし、毎回楽しみです。
・短時間での解説が非常に良いです。聞く前と後では完全に意識が変わり結果として販売実績が増えました。

営業戦略研究会

大阪/札幌

2025年7月3日（木）13:00～16:00
SE札幌ビル 201号
札幌市北区北七条西1丁目1-2 SE札幌ビル2階

2025年6月27日（金）14:00～16:00
大阪市立総合生涯学習センター第4研修室    
大阪府大阪市北区梅田1丁目2-2-500 大阪駅前第2ビル 5階

大阪会場 札幌会場

https://forms.gle/o4BAwDfgM4cgca8S7
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